TECNICO COMERCIAL INTERNO:

Su mision

Se encargara de la administracion de ventas para el mercado
espafol y latinoamericano (codificacion y seguimiento
de pedidos).

Ayudara al equipo de ventas en sus tareas cotidianas.

Respondera a las solicitudes de los clientes y les proporcionara
informacion precisa y rapida.

Prestara apoyo comercial en diversas ferias agricolas en
el extranjero.

Su perfil

Es perfectamente bilinglie francés-espafol. Se valorara el
conocimiento del portugués.

Tiene conocimientos basicos de mecanica y es capaz de
comprender el funcionamiento de equipos cada vez mas técnicos.

Esta familiarizado con el sector agricola.

Es meticuloso, organizado y tiene habilidades para las ventas.
Le gusta trabajar en equipo y se comunica con facilidad.
Conoce los programas informaticos mas utilizados.

¢:COMO SE SOLICITA?

e In situ: visite JOSKIN s.a. (rue de Wergifosse, 39 - 4630 Soumagne | Tel.: 04 377 35 45).

e Por correo: envie su carta de presentacion y su CV a JOSKIN s.a.,
a la atencién de Murielle Joskin - rue de Wergifosse, 39 - 4630 Soumagne.

* Por correo electronico: envie su solicitud a Murielle Joskin (murielle.joskin @ joskin.com).

* En linea: escanee el cédigo QR y presente su solicitud en linea.
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Transmision - Diversidad -
Pasion - Evolucion

Estos son los 4 pilares que rigen el dia a
dia de la empresa.

¢Le hablan a usted estos valores? Si es
asi, usted también puede formar parte
de la expansion de una empresa familiar
innovadora y de renombre mundial.

¢Por qué JOSKIN?

¢ Para un ambiente familiar unico.

e Para un trabajo que le permita equilibrar
su vida privada y profesional.

¢ Para trabajos diversos acompanados de
eventos puntuales (jornadas de puertas
abiertas, salones y ferias agricolas, etc.).

¢ Para formar parte de equipos
intergeneracionales en los que se
comparten y transmiten los conocimientos.

¢ Para trabajar en una empresa familiar
donde realmente pueda poner en practica
sus conocimientos y desarrollar sus
competencias.




