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Waarom deelnemen?

Profiteer van een grotere zichtbaarheid en bekendheid in uw streek en elders.

O ©®

+ dan 200 000 + dan 70 000
followers followers

Deel uw gebruikerservaring met het grote publiek en plaats
uw activiteit op de voorgrond.

Door de gebruiker in te vullen

Naam en voornaam
Naam van het bedrijf
Stad + POSICOAE s
Land
Functie in het bedrijf
FaceboOK Pagina (indien van toepassing)  ............cceueeruieeusrueeseessessresniesneesssesesraesraesessesneenns
Website (indien vantoepassing) ~ Liiiiiiiiiiieeee e e a e a e aneraae

Model Van de MacChine e
in de getuigenis
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Bedrijfssector en beschrijving van het bedrijf

Voorbeeld: Mijn bedrijf, gelegen in het hart van de Belgische Ardennen, is gespecialiseerd in de veeteelt. Ongeveer 200 Belgische
Witblauw-vaarzen worden daar momenteel vetgemest. Een deel van het geproduceerde viees wordt rechistreeks aan de
consument verkocht via onze op de boerderij. Terwijl het andere deel op de markt wordt gebracht door de slagerijen in de
supermarkten van de regio.

Welke gebeurtenis of factor heeft u ertoe gebracht deze aankoop te doen?

Voorbeeld: We hadden de kans om een naburige boerderij over te nemen omdat de voormalige eigenaar de pensioengerechtigde
leeftijd had bereikt en geen opvolger in zicht had. Deze overname kwam van pas omdat het ons in staat zal stellen onze toekomst
te versterken. Maar meer koeien betekent meer hectaren, wat ook meer werk en meer trajecten betekent... Daarom hadden wij een
grotere mengmesttank nodig. Dit is de belangrijkste reden waarom we een nieuwe machine wilde kopen... en de keuze viel op
JOSKIN. Deze nieuwe machine zal ons in staat stellen om efficiénter en rendabeler te zijn.

Waarom hebt u het JOSKIN merk gekozen?
Voorbeeld: Het JOSKIN merk staat bekend om zijn kwaliteit, efficiéntie en duurzaamheid. We hebben ook informatie gevraagd
aan kennissen die tevreden waren met hun JOSKIN machines. Na verschillende contacten met onze dealer heeft hij ons kunnen
adviseren over de machine die het beste bij onze behoeften past.
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Welke functies vindt u het best aan uw nieuwe machine?

Wat zijn de voordelen van zijn gebruik?

Voorbeeld: We gebruiken onze nieuwe JOSKIN Volumetra tank al 2 maanden. De Jumbo 8” zuigarm zorgt voor een ongeévenaard
comfort. Gecombineerd met de 15 500 l/min pomp maakt hij het mogelijk om de tank in slechts 2 minuten gemakkelijk te vullen.
Het is een ongelooflijke tijdsbesparing op een werkdag... en niet te vergeten dat onze handen niet meer naar mest ruiken, enz.

Foto’s (landschapformaat, JPEG) die u naar uw dealer moet sturen, bv.:
de machine aan het werk, u voor uw machine, enz.

Door dit ingevulde formulier (teksten en foto’s) te versturen, stemt u ermee in dat uw gegevens
(teksten en foto’s) voor marketingdoeleinden kunnen worden gebruikt.

Voorbeeld van foto’s die u aan uw dealer moet sturen
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Door de dealer in te vullen

Naam van de dealer
Stad + POSICOAE e
AN

NA@M €N VOOINAAM VAN e et e et e e e e e e eneeaeas
de contactpersoon

Functie in het bedrijf e
Facebook pagina (indien van toepassing)  ..............cueeeueeeueeruieesnerseeeneeseesneesneerneeenaeraaeraeeaeenns
WEDSITE (indien van toepassing)  o.iiiii et — e r e — e ————a—a——
Model vande machine e

in de getuigenis

Foto’s (landschapformaat, JPEG) die u naar uw JOSKIN contact moet sturen, bv.:
de gebruikers en hun machine bij de dealer, de gekochte machine alleen, de foto’s
gestuurd door de klant, enz.

Door dit ingevulde formulier (teksten en foto’s) te versturen, stemt u ermee in dat uw gegevens
(teksten en foto’s) voor marketingdoeleinden kunnen worden gebruikt.

& g AR

Voorbeeld van foto’s gestuurd door de klant
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Bedankt voor uw samenwerking!

Na ontvangst van uw getuigenis zullen wij u de definitieve versie sturen
zodat u deze kan valideren.

Uw getuigenis zal worden gebruikt voor marketingdoeleinden
op de sociale netwerken en de JOSKIN website.
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